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1. Introduccion

El papel que desempefian las Pequefias y Medianas
Empresas (PYMESs) en la economia se viene deba-
tiendo con gran interés desde hace ya mis de dos
décadas en todo el mundo. Como es sabido, fue el
informe Birch, publicado en 1979 por el prestigioso
Massachusetts Institute of Technology (MIT), uno
de los primeros trabajos que destacaron ese papel al
poner de manifiesto su importante contribucién a la
creacion de empleo en Estados Unidos. Desde
entonces, las investigaciones sobre las PYMEs no
han cesado y actualmente se considera a estas
empresas piezas clave del desarrollo econémico de
cualquier region, fundamentalmente, del denomina-
do desarrollo endégeno o “desde abajo™, que es el
desarrollo que permite a una zona determinada
mayor autonomia econémica y un crecimiento maés
sostenido a largo plazo, a través de la utilizacién de
los recursos productivos propios y también del dina-
mismo de las PYMEs y empresarios locales

No obstante, admitiendo este iltimo hecho, una
cuestién que se suele plantear es que, dadas las dife-
rencias de renta que existen entre diferentes paises y
entre diferentes regiones de un mismo pais, parece
evidente que en funcién de cual es la estructura
empresarial de cada zona su tejido productivo con-
tribuye de forma diferente al desarrollo enddgeno,
por lo que también cabe afirmar que cada tejido pro-
ductivo presenta indices de calidad distintos.

Por tanto, partiendo de estas consideraciones, en el
trabajo que aqui se presenta el objetivo principal

serd el de analizar en el caso concreto de Andalucia
la calidad de su tejido productivo, entendiendo por
“calidad” precisamente esa contribucién al desarro-
llo en general, y al desarrollo end6égeno en particu-
lar. Para ello, se cuenta, en primer lugar, con los
datos proporcionados por las tablas Input-Output
de la regién, que van a permitir sefalar las activi-
dades productivas que contribuyen en mayor o
menor grado al desarrollo enddgeno y, en segundo
lugar, con los datos proporcionados por el
Directorio Central de Empresas (DIRCE), que van
4 permitir una aproximacion a los diferentes tama-
nos empresariales de esas actividades productivas.

No obstante, previamente al andlisis de la calidad
del tejido productivo andaluz es necesario profun-
dizar, aunque sélo sea en alguna medida, acerca
tanto de las razones tedricas y empiricas que han
llevado al convencimiento de que las PYMEs con-
tribuyen positivamente al desarrollo endégeno
como de la composicién del tejido empresarial
andaluz en cuanto a dimensién de sus unidades
productivas en comparacion con otras regiones
espafiolas a fin de poner de manifiesto el peso de
las PYMEs.

2. El desarrollo endogeno y las
Pymes

Tal como se ha sefialado, el desarrollo endégeno o
“desde abajo” es el que se alcanza como consecuen-
cia de la utilizacién de los recursos productivos pro-
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pios y del dinamismo de las PYMEs y empresarios
locales. El interés por este tipo de desarrollo se ha
hecho patente entre los investigadores porque tras
varias décadas creyendo que el desarrollo de zonas
atrasadas se podia propiciar desde el exterior, es
decir, desde las regiones desarrolladas, a través de la
transferencia de capitales y de la realizacién de inver-
siones piblicas y privadas (modelo de desarrollo
““desde arriba”), el resultado no ha sido el esperado.

En efecto, si tomamos como ejemplo el caso espa-
fiol, donde la mayor parte de las medidas que se han
emprendido desde los afios sesenta para resolver las
disparidades regionales se han basado fundamental-
mente en un modelo de desarrollo desde el exterior
(polos de desarrollo, grandes dreas de expansion
industrial, zonas de urgente reindustrializacién,
Fondo de Compensacion Interterritorial o construc-
cién de infraestructuras) se observa que a pesar del
crecimiento alcanzado por regiones como Andalucia
todavia siguen existiendo importantes diferencias de
renta y de otros pardmetros econémicos respecto a
las regiones mds avanzadas dentro del dmbito espa-
fiol y europeo. Evidentemente, este hecho ha moti-
vado que los investigadores elaboraran otros mode-
los de desarrollo, entre los cuales destacan funda-
mentalmente los modelos de desarrollo endégeno.

Estos modelos de desarrollo endégenos se pueden
considerar como una aproximacién desde el lado de

la oferta, coincidiendo en ello con el modelo neocli-
sico pero, a diferencia de éste, poniendo un mayor
énfasis en la dptima utilizacién de los recursos pro-
ductivos y no en el equilibrio a largo plazo entre
regiones ricas y pobres producido por la movilidad
del capital y el trabajo. Por otro lado, los modelos de
desarrollo endégeno coinciden también con los
modelos de causalidad acumulativa y centro-perife-
ria en cuanto a los procesos de concentracién de la
renta y trabajo en las zonas mds desarrolladas, pero
estdn en desacuerdo con la completa eficacia de ins-
trumentos tales como los polos de crecimiento o la
inversién en grandes industrias (Cappellin, 1991).

Por otra parte, un aspecto claramente diferenciador
de los modelos de desarrollo endégeno respecto a
otros es el tipo de estrategia que adoptan para esti-
mular el desarrollo. Concretamente, se trata de una
estrategia activa pues su propdsito es reducir el gap
tecnoldgico y organizacional entre las regiones mds
fuertes y mds débiles, enfatizando el concepto de
competitividad dindmica, basado en la capacidad
de adoptar innovaciones y promover la internacio-
nalizacién de las empresas. En este sentido, los
modelos de desarrollo endégeno apuestan por la
necesidad de reducir los costes de ajuste y de tran-
saccion, los cuales se cree que representan las cau-
sas estructurales de la persistencia de barreras de
entrada y crecimiento para las empresas en las
zonas menos desarrolladas (Cappellin, 1991).

Cuadro 1. CAMBIOS EN LA TEORIA DEL DESARROLLO

Teoria Tradicional de las
Disparidades Regionales

Teoria del Desarrollo Enddgeno

Hipétesis Flujos interregionales de factores de produccidn

Ausencia de movilidad en los recursos regionales

- Localizacion de inversiones externas
- Reducci6n de los costes de produccién

Factores Claves de Desarrollo

- Promover la industrializacidn de la economia regional

- La reduccién de las barreras de entrada de nuevas empresas y de
nuevas producciones

- Promover la empresarialidad y las innavaciones de proceso, producto
y organizacionales

- Promover el desarrollo intersectorial

Propdsitos
- Promaver la eficiencia a través de la concentracion espacial
de la inversién
Instrumentos - Incentivos regionales

- Infragstructura

- Acuerdos de planificacion con grandes empresas nacionales

g internacionales

- Promaver la equidad interregional con politicas redistributivas - Asegurar idénticas oportunidades a las capacidades empresariales

- Promover Ias ventajas comparalivas en el mercado internacional -

- 1+D y transferencias tecnoldgicas
- Formacin profesional
Suministra de servicios a la produccion
- Cooperacion enlre empresas locales
- Cooperacion con empresas extranjeras
- Cooperacion publica- privada
- Politicas territoriales
- Politicas medioambientales

FUENTE: Cappellin (1991)
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Asfi pues, desde esta 6ptica, se trata de modelos que
otorgan especial importancia al dinamismo de las
empresas, generalmente de tamafio pequefio y
mediano (PYMEs), gestionadas y dirigidas por
empresarios locales con capacidad de iniciativa.
que, por tanto, serdn los responsables de las accio-
nes de inversién y del control de los procesos
(Vazquez Barquero, 1993).

Ahora bien, unido a la importancia que tiene el
hecho de que las PYMEs locales controlen las
acciones de inversidn sobre el territorio donde acti-
an, estas unidades productivas también aportan al
desarrollo endégeno otras potencialidades que deri-
van de sus caracteristicas. Entre ellas se pueden
destacar las siguientes:

* Las PYMEs constituyen pieza clave para el fun-
cionamiento del mercado por ser esenciales en el
fomento de la competencia, contribuyendo a la
dispersién de la propiedad, del riesgo y de la res-
ponsabilidad y a mantener la competitividad del
sistema econémico local.

* Las PYMEs se acercan bastante a los centros de
consumo, lo que permite la maxima dispersién
territorial del proceso de industrializacién con el
consiguiente apoyo a las zonas mds atrasadas.

* Las PYMEs constituyen por su volumen y por la
diversidad de los sectores en los que operan un
soporte basico de la economia, y, ademads, supo-
nen un importante factor de estabilidad social.

No obstante, habida cuenta de la magnitud que ha
ido adquiriendo el proceso de globalizacién de la
economia mundial, las PYMES también contribu-
yen al desarrollo enddgeno de la siguiente forma:

* Las PYMEs, por su reducida dimension,
demuestran ser muy flexibles y, por tanto, se
adaptan rdpidamente a los enormes cambios que
conlleva la globalizacién (Julien, 1993).

* Las PYMEs, también en virtud de esa flexibili-
dad, estdn participando activamente en los proce-
sos de transferencia tecnoldgica e incluso en pro-
cesos de innovacion tecnoldgica (Julien, 1993).

* Las PYMEs son fundamentales en los procesos
de descentralizacion de actividades de las gran-
des empresas. La comercializacién, el aprovisio-

namiento, la formacidn, ete. son actividades que
se suelen ceder a las PYMEs. Una consecuencia
logica de esto es que las grandes empresas se
suelen localizar alli donde el tejido de PYMEs es
suficientemente sélido para proporcionarles tales
servicios (Vazquez Barquero, 1997).

* Las PYMEs se consideran la base de la cultura
empresarial de una zona, es decir, en la medida
en que en una zona existe un sélido tejido de
PYMEs existe también entre la poblacion de esa
zona una serie de valores, creencias y actitudes
favorables a la actividad empresarial. Este hecho
se manifiesta en un elevado porcentaje de apari-
cién de nuevos empresarios que con sus proyec-
tos de inversion impulsardn el progreso econdmi-

co (Gibb, 1993).

3. Las Pymes y la estructura empre-
sarial en Andalucia

Explicada pues la importancia de las PYMEs es
preciso que como paso previo para estudiar la cali-
dad del tejido productivo andaluz se comente
sucintamente cual es su estructura empresarial
segtin la dimensidn de las unidades productivas y lo
que esto pudiera implicar a priori.

Para ello, en primer lugar, hay que elegir un crite-
rio operativo que permita delimitar entre distintos
tamafios empresariales y que ademds sirva para
realizar comparaciones homogéneas. En este senti-
do, la opcién mds generalmente aceptada es el
nimero de asalariados pues no sélo cumple las pre-
misas sefialadas sino que también es la utilizada
por el Observatorio Europeo de la Pequena vy
Mediana Empresa, lo cual le otorga atin mds vali-
dez. Concretamente, esta institucion distingue tres
tipos de unidades productivas en funcién del tama-
fio: microempresas (1 a 9 asalariados), pequefias
(10 a 99 asalariados), medianas (100 a 499 asala-
riados) y grandes empresas (mds de 500 asalaria-
dos).

Por otra parte, para realizar este andlisis es preciso
también contar con una adecuada base de datos que
esté actualizada y que clasifique a las empresas uti-
lizando ese criterio. Esta necesidad queda cubierta
con la informacién que proporciona el Directorio
Central de Empresas que elabora el lnstituto
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Nacional de Estadistica, el cual permite comparar
las dimensiones de las empresas de diferentes
comunidades auténomas, ofreciendo incluso datos
provinciales.

Asi pues, a partir de esta informacién estadistica, se
han podido constatar dos hechos relevantes de la
estructura empresarial andaluza. En primer lugar,
en la regién existe una importante concentracién
empresarial pues un 43 por 100 del total de empre-
sas estdn situadas en Sevilla y Mdlaga, provincias
donde ademds se encuentran el 45,47 por 100 de las

PYME:s y el 59,62 por 100 de las grandes empresas
(Gréfico 1). En segundo lugar, Andalucia presenta
una elevada atomizaciéon empresarial pues la pro-
porcién no sélo de PYMEs sino también de gran-
des empresas es inferior a la media nacional y a la
media de otras regiones mds desarrolladas como
Catalufia o Madrid, mientras que la proporcién de
microempresas es superior (Tabla 1). Habida cuen-
ta que Espafia es uno de los pafses de la Unién
Europea con menor tamafio empresarial esto con-
vierte a Andalucia en una de las regiones europeas
con mayor atomizacion empresarial.

Grafico 1. Distribucidn provincial de las empresas andaluzas. (Desglose por tamafios)
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FUENTE: DIRCE 1999
Tabla 1. DISTRIBUCION DE EMPRESAS POR DIMENSION* (En porcentajes)
DIMENSION ESPANA ANDALUCIA CATALUNA MADRID
Microempresas (1-9) 87,17 88,92 85,66 84,92
Pﬂunﬁas empresas (10-99) 12,06 10,55 13,44 13,64
Medianas empresas (100-499) 0,67 0,49 0,79 1,15
PYMEs (10-499) 12,73 11,04 14,23 ) 14,79
Grandes empresas (500 o més) 0.10 0,03 on 029
TOTAL 100,00 100,00 100,00 100,00

*La dimensi6n de empresas es medida por ndmero de trabajadores
FUENTE: Directorio Central de Fmpresas. INE. 1999

En este sentido y a falta de realizar el andlisis por-
menorizado de las actividades productivas de las
empresas, una primera conclusién que hay que
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la economia andaluza. No obstante, siendo esto
iltimo importante el rasgo mds relevante de los dos
destacados previamente es la reducida dimensién
de las unidades productivas pues esto hace que la
estructura empresarial de la region tenga una com-
posicién que no parece la mds idénea para lograr
una mayor competitividad y, por tanto, un mayor
desarrollo endégeno. Entre las razones para afirmar
esto ltimo destacan las siguientes:

* Por un lado, la atomizacién empresarial da lugar
a unidades productivas con un cardcter familiar y,
por tanto, con una organizacién muy orientada a
satisfacer las necesidades econémicas de los
miembros de la familia. Evidentemente, en
muchas ocasiones este hecho impide un adecua-
do crecimiento y expansién de las empresas
(Farinas, 1999).

* Por otra parte, las posibilidades de realizar
exportaciones para las empresas de reducidas
dimensiones es muy limitada pues habitualmente
suelen abastecer a los mercados locales o, todo lo
mds, provinciales (Farifias, 1999).

* Por dltimo, aunque se ha afirmado que las PYMEs
contribuyen activamente a los procesos de innova-
cién o de descentralizacién de actividades de las
grandes empresas, para ello es necesario una
dimensién minima que es superior a la que pre-
sentan las PYMEs andaluzas (Julien, 1993).

4. La calidad del tejido productivo
andaluz

El tejido productivo de cualquier economia regio-
nal o nacional se encuentra conformado por un
conjunto heterogéneo de actividades con caracte-
risticas especificas que condicionan las reglas de
juego de la competencia y las estrategias empresa-
riales en cada sector.

As{ pues, el andlisis de la estructura empresarial se
enriquece si se complementa con una perspectiva
macroecondmica, clasificando a las empresas por
ramas productivas. Desde este enfoque resulta
posible deducir las fortalezas y debilidades del teji-

do productivo andaluz a la luz de los resultados
agregados por rama de actividad.

La importancia de una empresa o sector para la eco-
nomia de una regién se deriva, en primer lugar, de
Su peso cuantitativo, en términos de aportacién al
VAB o el empleo regional. Pero mds alld de una
valoracidn estrictamente cuantitativa, determinadas
empresas y sectores presentan una importancia
estratégica en el modelo de crecimiento de una
region. En este sentido, la contribucién de una
empresa o sector al desarrollo regional se encuentra
determinada, entre otros factores, por el grado de
imbricacion en la economia regional, entendiendo
por tal, la capacidad de articular el sistema produc-
tivo a través de ligazones de oferta y demanda con
otros sectores; es mas, cuando se concibe el desa-
rrollo como un proceso de “abajo-arriba™ (enddge-
no), la integracién de una rama productiva o empre-
sa en la economia regional resulta fundamental por
su repercusion sobre la articulacién global del sis-
tema productivo. La consideracién conjunta de
estos factores supone introducir en el andlisis la
nocién de calidad del tejido productivo regional.

Por consiguiente, a fin de profundizar desde esta
perspectiva en el conocimiento de la empresa anda-
luza resulta interesante clasificar los sectores pro-
ductivos o ramas de actividad en funcién de su
importancia para el desarrollo endégeno de la
region.

4.1. Una clasificacion de las ramas produc-
tivas andaluzas segin su contribucién al
desarrollo end6geno

La clasificacién se ha realizado a partir de cinco
variables indicativas de la relevancia cualitativa de
las ramas productivas andaluzas; se ha adoptado
para ello como fuente estadistica el Marco Input-
Output para Andalucia 1995 (IEA, 1999)'. En con-
creto, los indicadores seleccionados son los
siguientes:

- Indice de Poder de Dispersion (Rasmussen,
1956). Mide los encadenamientos productivos
hacia atrds de una rama de actividad, es decir, la

1. Se trata de las Gltimas tablas input-output disponibles para Andalucia, claboradas con la metodologia del Sistema

Europeo de cuentas (SEC-95).
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capacidad de arrastre de cada sector sobre el con-
junto de la economia, como consecuencia de la
intensidad de sus consumos intermedios de produc-
tos procedentes de otras ramas de actividad. EI IPD
se define con la siguiente expresion:

1 n
%
IPD; = T”;——
donde los a;; representan los elementos de la matriz
inversa de coeficientes técnicos regionales de pro-
duccién, o matriz inversa de Leontieff. El IPD
refleja el incremento medio de la produccién de
todas las ramas de actividad derivado de un incre-
mento unitario de la demanda en el sector j (nume-
rador), expresdndolo como proporcién de la capa-
cidad de arrastre media del conjunto de ramas de
actividad (denominador). De esta forma, los secto-
res que presentan un IPD mayor que 1 resultan
estratégicos desde una perspectiva del desarrollo
enddgeno (Yotopoulos y Nugent, 1973).

- Indice de Sensibilidad de Dispersién. Mide los
encadenamientos hacia adelante de una rama pro-
ductiva, es decir, el papel que desempefia un sector
como proveedor de inputs aplicados en otros pro-
cesos productivos. El ISD se definié originalmente
utilizando los coeficientes técnicos de produccién
de la matriz de Leontieff (Rasmussen, 1956). No
obstante, aqui se ha utilizado una definicién alter-
nativa a partir de los coeficientes de la matriz
inversa de coeficientes técnicos de distribucién?.
Es asi como la versidn del ISD aplicada viene dada
por la siguiente expresion:

1 n
Y
I1SD, =%
7 2fi
ij=1

donde los B.lj representan a los coeficientes de la
matriz inversa de coeficientes de distribucién. Un
valor del indice superior a 1 indica que la rama en
cuestién desempefia un papel importante como
suministradora de otras actividades productivas de
la region. Notese que aquellos sectores que orien-
tan su actividad a la demanda final, por encontrar-
se al final de la cadena de generacién de valor, ten-
dridn necesariamente un ISD bajo, mientras que de
aquéllos que producen bienes intermedios cabe
esperar por regla general un ISD elevado; cuando
estos ultimos, presenten un ISD bajo, se deberd a
que sus clientes se encuentran predominantemente
fuera de Andalucia, lo que revelaria una reducida
integracién en el sistema productivo, y por lo tanto,
una pobre contribucién de estos sectores al desa-
rrollo endégeno regional.

- Necesidad de importaciones intermedias. Esta
variable mide el valor de las importaciones de pro-
ductos intermedios por unidad de demanda final de
cada sector, de modo que refleja el grado de articu-
lacién del sistema productivo regional a partir de la
dependencia de suministros exteriores®. Un nivel
elevado de esta variable indica que la integracion
del sector en la regién es reducida, en cuanto sus
proveedores de bienes intermedios se sitiian en
buena medida fuera de la misma. En este sentido,
un incremento de la demanda final en aquellos sec-
tores con mayor NII se filtrard en gran parte hacia
el exterior, disminuyendo el impacto sobre el creci-
miento econdmico regional. Por lo tanto, se puede
afirmar que las ramas productivas que presentan un
NII alto no juegan un papel relevante para el desa-
rrollo enddgeno de la region.

- Contribucién al Saldo Exterior. Un indicador
elemental de la posicién competitiva de un sector
es el saldo de los intercambios comerciales con el
exterior. No obstante, conviene tener en cuenta que
para producir los bienes exportados se han realiza-
do importaciones de productos intermedios. Ante

2. Los coeficientes de distribucién se definen como el consumo intermedio que realiza la rama j de productos de la
rama i por unidad de output de la rama i. Como sefiala Jones (1976), el concepto de ligazén hacia delante queda mejor
recogido al trabajar con la matriz de coeficientes técnicos de distribucién y con su inversa correspondiente.

3. Este indicador se obtiene (Delgado Cabeza. 1995) partiendo de una matriz C de coeficientes de necesidades de
importacion, cuyo elemento genérico viene dado por la expresién: C; =m;; / X, donde los m representan el valor de
las importaciones del bien i necesarias para obtener la produccién del sector j {X-). A partir de la matriz C se obtiene
una matriz M de necesidades totales de importacion (directas e indirectas) del‘mitia como sigue: M = C(I-A) ', donde
A es la matriz de coeficientes técnicos de produccién. La suma por columnas de los elementos de la matriz M pro-
porciona el valor de las importaciones intermedias por unidad de demanda final de cada sector.
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dos ramas con un saldo exterior similar, aquélla
que precise menos consumos intermedios de
importacién para fabricar los productos exportados
contribuird en mayor medida al desarrollo endége-
no regional. En este sentido, es interesante estudiar
la Contribucién al Saldo Exterior (CSE) de cada
sector, que se define de la siguiente forma:

— MPF — ¥
ose =X M,P M
i

donde X, representa las exportaciones de la rama i;
MPF. las importaciones para cubrir la demanda
final de la rama i; MI¥,, las importaciones de pro-
ductos intermedios necesarias para producir las
exportaciones de la actividad i y P, 1a produccién de
la rama i valorada a precios bésicos*. Por consi-
guiente, los sectores que presenten un valor mds
elevado para este indicador serdn los mds impor-
tantes para el desarrollo endégeno de la region.

- Ratio Valor Afiadido/Valor de la Produccion.
Obviamente la importancia de un sector para el
desarrollo end6geno de una regioén depende en gran
medida del valor afiadido que aporta a la economia
regional. Para aproximamos a la medicién de la
capacidad de generacion de valor de cada rama uti-
lizaremos como indicador el cociente entre el Valor
Afiadido Bruto de cada rama y el Valor de su
Produccién. El Valor de la Produccién se determi-
na fundamentalmente a partir de dos componentes:
el valor de los consumos intermedios de otros sec-
tores y el valor afiadido por los factores primarios.
Asi pues, un valor elevado de este indicador refleja
una reducida utilizacién de inputs intermedios en
los procesos de produccién sectoriales.

Por tanto, a partir de las variables sefialadas se pue-
den clasificar las ramas productivas que componen
la economia andaluza’, utilizando para ello la téc-
nica de andlisis de conglomerados conocida como
el método de las k-medias. De la realizacién de este
andlisis cluster se desprenden los resultados que se
muestran de forma resumida en la tabla 2 y que,

para proporcionar una informacién més completa,
aparecen desglosados para cada una de las activi-
dades en el Anexo que se adjunta al final del traba-
jo.

Tabla 2. CENTROS DE LOS CONGLOMERADOS FINALES.

Grupo IPD 18D NIl CSE  VAB/P  N°ramas
1 1.140 0.888 1,314 0.135 0,645 23
2 1.082 1.483 0,961 0.029 093 16
3 0.977 0.922 1,729 -0486 0,708 10
4 0.895 0.918 0,386 0.055 1,449 kil
5 0,925 0,839 1,736 -2615 0,792 7
Total 1.000 1.000 1.000 -0.002 1.000 87

FUENTE: Elaboracitn propia a partir de datos exiraidos del Marco Input-Output para Andalucla
(IEA, 1999)

(*) Los valores de NIl y VAB/P se expresan como proporcion respecto al valor medio del conjun-
10 de ramas productivas.

Evidentemente, el andlisis de las caracteristicas de
las actividades que componen estos cinco grupos
requiere de un estudio mds extenso, lo que de
hecho ya se viene desarrollando desde hace tiempo
por los miembros del equipo de investigacién que
son autores de este articulo. No obstante, por razo-
nes de espacio, a continuacién se exponen unica-
mente los rasgos mds significativos de cada uno de
esos cinco grupos, los cuales se han ordenado de
mayor a menor contribucién al desarrollo endége-
no:

- Grupo 1. Actividades exportadoras con elevada
capacidad de arrasire.

Este grupo, tal como se observa en el Anexo, estd
compuesto por la ganaderia, 13 actividades indus-
triales, incluyendo la industria agroalimentaria
(con la excepcion de las “Industrias ldcteas” que
aparece asignada al grupo 5) y algunas industrias
basicas (“Refino de petréleo”, “Fabricacion de pro-
ductos quimicos bdsicos”, “Metalurgia”,
“Construcciéon y reparacién naval”), la construc-
cién y 6 ramas de servicios, entre ellas algunos ser-

4. La valoracién de la produccién a precios bdsicos viene dada por la suma del valor de los consumos intermedios a
precios de adquisici6n, la remuneracién de los inputs primarios y otros impuestos netos sobre la produccién.

5. Se parte de la desagregacién de la actividad productiva en 89 ramas de actividad que contemplan las TIOA-95. Sin
embargo, en tanto en cuanto para dos de ellas (“Extraccion de crudos de petréleo y gas natural” y “Extraccién de mine-
rales de uranio y torio™) no existe produccién, el andlisis se centra en las 87 restantes.
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vicios turisticos (“Restaurantes y otros estableci-
mientos para comer y beber” u “Otras actividades
recreativas, culturales y deportivas™).

Las empresas de este grupo desarrollan una intensa
actividad exportadora, concentrdndose en él mds de
la mitad de las exportaciones andaluzas (ver tabla
3). La elevada propension media a exportar va
acompaiada de una contribucién positiva de estos
sectores al saldo exterior lo que revela la existencia
de una cierta ventaja competitiva en estas activida-
des. Ademds, al presentar también el mayor IPD, las
ramas de este grupo ejercen un notable efecto de
arrastre sobre el resto de los sectores. Sin embargo,
el ISD de estas ramas se sitia por debajo de la
media de los sectores productivos andaluces por tra-
tarse de actividades orientadas a la demanda final.

Las caracteristicas anteriores nos llevan a afirmar
que se trata del grupo que mds contribuye al desa-
rrollo endégeno regional. No obstlante, se trata de
actividades de demanda débil o media y nivel tec-
nolégico intermedio, que presentan una productivi-
dad aparente del trabajo ligeramente por debajo de
la media regional. Los rasgos anteriores indican
que la economia andaluza ha desarrollado una
pauta de especializacién productiva poco favorable,
que condiciona las potencialidades de crecimiento
futuro y el nivel de renta regional.

Tabla 3. PRINCIPALES MAGNITUDES DE LOS 5 GRUPOS
DE ACTIVIDADES PRODUCTIVAS IDENTIFICADOS EN
ANDALUCIA.

Grupo VAB Empresas Productividad(1) Exportaciones Export / VAB

1 25%  304% 98,0 562% 250
2 §8%  150% 1232 T4% 0.84
3 26% 54% 65,5 91% 346
4 645%  48.0% 13,6 21'9% 0.33
H] 15% 12% 127 54% 360
Total 100%  100% 100 100% 1.00

FUENTE: Elaboracidn propia a partir del Marco Input=Outpul para Andalucia (IEA, 1999) y el
DIRCE (INE; 1999)

(1) Productividad aparente del trabajo definida como VAB por empleo.

- Grupo 2. Ramas suministradoras de inputs inter-
medios.

Este grupo, tal como se muestra en el Anexo, estd
compuesto por las actividades extractivas, las
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industrias de materiales para la construccién
(“Fabricacion de cemento, cal, yeso y sus deriva-
dos”, “Fabricacion de productos cerdmicos, azule-
jos, ladrillos y otras tierras cocidas para la cons-
truccién”, “Industrias del vidrio y de la piedra™), el
sector de la energia y el agua, y determinados ser-
vicios a las empresas (“Actividades informéticas™,
“Actividades juridicas, de contabilidad, etc.” y
“Otros servicios a las empresas”).

Se trata de ramas suministradoras de inputs aplica-
dos a otros procesos de produccién, como revela su
elevada Sensibilidad de Dispersién, a lo que hay
que unir un grado de integracién hacia atrds por
encima de la media.

La productividad aparente del trabajo de estas
ramas productivas es claramente superior a la
media, su produccién se orienta al mercado interior
y realizan una contribucién ligeramente positiva al
saldo exterior (con la excepcién muy significativa
de las actividades informdticas).

Estas actividades, como proveedoras de inputs
requeridos por el conjunto del sistema productivo
regional, asumen un papel bisico para el desarrollo
de otros sectores y, por tanto, gozan de una impor-
tancia estratégica de cara al desarrollo endégeno
andaluz.

- Grupo 3. Actividades industriales con un grado
medio de integracion.

Este grupo, tal como se puede observar en el
Anexo, estd compuesto por 10 actividades indus-
triales, desde las mds tradicionales (“Industria tex-
til”, “Industria de 1a confecci6n y de la peleteria” o
“Industria de la madera y el corcho —excepto mue-
bles-"") hasta algunas industrias avanzadas
(“Edici6n y artes grificas” o “Industria de la trans-
formacién del caucho y materias pldsticas”,
“Fabricacién  de  productos  metdlicos”,
“Fabricacion de equipo médico y aparatos de pre-
cisién, Optica, etc.”). La relevancia cuantitativa de
este grupo en la economia andaluza es muy reduci-
da en cuanto supone sélo el 2,6% del PIB regional
(Tabla 3).

Aunque estas actividades se sitdan en la actualidad
en una posicién intermedia en cuanto a la contribu-
cion que realizan al desarrollo enddgeno andaluz, si
aumentaran su integracion regional y mejoraran su
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contribucién al saldo exterior podrian incorporarse
al grupo de industrias con mayor potencial de desa-
rrollo endégeno.

- Grupo 4. Actividades agrarias y de servicios
orientadas a la demanda final.

Se trata del grupo mds heterogéneo y amplio ya que
aporta en torno al 65% del PIB andaluz (tabla 3).
Incluye, tal como se observa en el Anexo, 31 ramas,
5 de ellas agrarias (de las 6 ramas agrarias que se
contemplan en las tablas input-output), 25 ramas de
servicios (de un total de 38 ramas) y una tnica
rama industrial (“Fabricacién de otro material de
transporte™). Su rasgo mds distintivo es la poca
importancia que presentan en su funcién de pro-
duccién los inputs intermedios procedentes de
otros sectores, lo que se traduce en un elevado ratio
VAB/Produccién (un 45% superior a la media
regional) y en una escasa capacidad de arrastre de
otras actividades (su IPD es el mds bajo de los
cinco grupos).

Ademads, estas ramas tienen un valor del ISD infe-
rior a 1a media y, pese a que el comercio exterior es
poco relevante (18 ramas no exportan), el saldo
exterior resulta ligeramente positivo. Asi pues,
existen algunas ramas de servicios a las empresas
(“Alquiler de maquinaria, equipos y otros efectos”,
“Investigacién y desarrollo”, *“Publicidad”,
“Servicios de investigacion y seguridad”,
“Actividades industriales de limpieza”, etc.), que
presentan una integracion hacia adelante muy supe-
rior. Del mismo modo, algunas de las ramas agra-
rias muestran un saldo exterior fuertemente positi-
vo y presentan un ISD alto en funcién de su papel
de suministradores de inputs intermedios para la
industria agroalimentaria (“Cultivos de hortalizas y
frutas”, “Cultivos de la vid y del olivo”, “Otros cul-
tivos y servicios agrarios”, entre otros).

Como conclusién, se puede afirmar que las ramas
productivas de este grupo se caracterizan global-
mente por su débil contribucién al desarrollo endé-
geno andaluz.

- Grupos 5. Ramas industriales con problemas de
competitividad y reducida integracion.

Tal como se observa en el Anexo, se incluyen en
este grupo 7 ramas industriales de nivel tecnolégi-
co medio-alto. (“Fabricacién de otros productos

quimicos”, “Construccién de maquinaria y otro
equipo mecdnico”, “Fabricacién de mdquinas de
oficina y equipos informdticos”, “Fabricacién de
maquinaria y material eléctrico”, “Fabricacién de
material electrénico y equipos de radio y televi-
sién”, “Fabricacion de vehiculos de motor, remol-
ques y semirremolques”). Las empresas de estas
industrias muestran un intenso dinamismo exporta-
dor, entendido en términos de una elevada propen-
sién media a exportar. Sin embargo, la escasa pre-
sencia de estas actividades en la economia andalu-
za determina que sea necesario apelar intensamen-
te a la importacidn para satisfacer a la demanda
interna y como consecuencia la contribucién de
estas ramas al saldo exterior andaluz resulta final-
mente muy negativa. Se pone asi de manifiesto el
insuficiente desarrollo de las industrias de nivel
tecnoldgico medio-alto en Andalucia, lo que se
aprecia también al observar la pobre aportacién de
las ramas de este grupo al PIB andaluz (1,5% del
valor afiadido regional segiin datos tabla 3).

Por otro lado, los niveles de integracién productiva
de estos sectores, tanto hacia adelante como hacia
atras, son claramente inferiores a la media, mostran-
do una escasa articulacién con el resto de ramas pro-
ductivas de la regién. Esto se debe a que las empre-
sas que operan en estas industrias importan buena
parte de los componentes que Tequieren en sus pro-
cesos de produccidn y orientan, en muchos casos, su
actividad a la exportacidn, actuando como enclaves
muy poco integrados en la economia andaluza. Esta
desconexién con el tejido productivo regional
podria deberse a que las empresas que operan en
estas ramas se encuentran en muchos casos bajo
control de capitales fordneos, por lo que su actividad
obedece a estrategias disefiadas desde el exterior.

La falta de imbricacién de estas ramas en el siste-
ma productivo regional aboca a este grupo al ulti-
mo lugar en cuanto a su interés para la economia
andaluza si se adopta una estrategia de desarrollo
enddgeno, pese a tratarse de industrias de nivel tec-
nolégico medio y alto.

4.2. La estructura empresarial en los grupos
de actividad identificados

El tejido empresarial andaluz se concentra funda-
mentalmente en el cuarto grupo de actividades que
representa en torno a la mitad de las empresas
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andaluzas, Le siguen en importancia los dos grupos
que mas significacién estratégica tienen para el
desarrollo andaluz —el grupo 1 y 2—, que suponen
respectivamente un 30% y un 15% de las empresas
de la comunidad auténoma (Tabla 3). Por dltimo, la
debilidad de la industria andaluza se manifiesta en
que las ramas industriales encuadradas en los gru-
pos 3 y 5 aportan conjuntamente solo el 6,6% de las
empresas andaluzas (Tabla 3).

Como se ha sefialado con anterioridad, una de las
caracteristicas fundamentales del tejido empresa-
rial andaluz es la excesiva atomizacién empresarial,
hecho que se refleja en la gran preponderancia de
las MYPEs (Microempresas y Pequefias
Empresas). No obstante, antes de extraer otras con-
clusiones es conveniente atender a la distribucién
de las empresas por tamaiio en cada uno de los gru-
pos en los que se han clasificado las ramas produc-
tivas andaluzas.

Tabla 4.( DISTRIBUCION DE LAS EMPRESAS ANDALUZAS
POR NUMERO DE ASALARIADOS Y TIPO DE ACTIVIDAD
(%).
Microempresas Pequefias
(1a9asal.) (10a 99 asal.) (100 a 499 asal.) (500 asal.0o mds)

Medianas Grandes

Grupo 1 85,4 14,0 06 00
Grupo 2 9,6 8,0 04 0.0
Grupo 3 86 160 05 00
Grupo 4 912 84 04 00
Gropo 5 7856 201 11 02
Total 88,9 10,6 05 0.0

FUENTE: Elaboracion propia a partir del DIRCE (INE, 1999).

En este sentido, una premisa que hay que tener pre-
sente es que las empresas industriales se caracteri-
zan por un tamafio superior al de las agrarias y de
servicios, de manera que la estructura empresarial
de cada grupo estard condicionada por la composi-
cién del mismo. Consecuentemente, cabe esperar
que la importancia de las medianas y grandes
empresas sea superior en aquellos grupos que con-
tengan un mayor nimero de empresas industriales.

Asi pues, en el andlisis se aprecia, en primer lugar,
como las actividades que contribuyen en mayor
medida al desarrollo regional son aquéllas encua-
dradas en el grupo 1 dado que, ademds de tener una
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elevada capacidad de arrastre sobre otras activida-
des y un saldo exterior positivo, presentan una
estructura empresarial relativamente favorable al
desarrollo endégeno, en tanto se observa una pre-
sencia de microempresas inferior a la media junto a
una mayor aportacién de las PYMEs. Este resulta-
do coincide con las conclusiones de un estudio rea-
lizado con datos del afio 1990 en el que se adoptd
metodologia similar a la aqui desarrollada
(Guzmdn, J.; Lifdn, A.; Romero, 1. y Santos, F.;
1999). Sin embargo, la estructura del tejido empre-
sarial en este grupo no deja de mostrar claros sin-
tomas de debilidad, por la ausencia de grandes
empresas y la escasa relevancia de las medianas.
Habria que tener en cuenta, en este sentido, que
economias regionales o nacionales muy dindmicas,
como pueden ser la catalana en un caso o la alema-
na en otro, se caracterizan, entre otras cosas, por
poseer un amplio y denso “bosque” de auténticas
PYMEs.

La débil calidad del tejido empresarial se acentia
en las actividades del grupo 2, el segundo mds inte-
resante para el desarrollo endégeno andaluz, en
cuanto la presencia de microempresas es superior a
la media regional, mientras que la importancia de
las PYMEs es inferior.

Por otro lado, el grupo 3, grupo dominado por acti-
vidades industriales que no contribuyen excesiva-
mente al desarrollo endégeno, muestra una distri-
bucién por tamafios favorable a dicho desarrollo,
con una presencia de microempresas inferior a la
media, ligada a una mayor aportacion de las peque-
nias. Evidentemente, dada esta mayor presencia de
PYMEs, de integrarse algo mds estas actividades
industriales en la economia regional, el papel que
desempefiarian seria fundamental para complemen-
tar al de las actividades productivas del grupo 1.

Por su parte, el grupo 4 es el que presenta una
mayor atomizacién, y en consecuencia, un tejido
empresarial més débil, lo que acaba por caracteri-
zar al conjunto de la estructura empresarial andalu-
za al tratarse del grupo que alberga al mayor niime-
ro de empresas.

Por el contrario, ¢l grupo 5, aquel que contiene
actividades menos integradas en el tejido producti-
vo regional y que, por tanto, contribuye menos al
desarrollo end6geno andaluz, es el que muestra una
estructura empresarial més sélida. En las ramas
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productivas que se encuadran en €l las microem-
presas pierden importancia en favor de las PYMEs,
cuyo peso es en este grupo el doble que en el con-
junto de la economia andaluza. Igualmente es éste
el dnico grupo con una cierta presencia, aunque
minima, de grandes empresas. No obstante, lo ante-
rior cabe atribuirlo en parte a que se trata de un
grupo conformado exclusivamente por ramas
industriales, que ademds en muchos casos tienen su
centro de decisién fuera de la comunidad andaluza.

Los resultados obtenidos también permiten con-
trastar que una de las caracteristicas que habitual-
mente se asocia a las pequefias empresas, su
mayor vinculacién al territorio, se manifiesta en
términos de su superior integracion en el sistema
productivo regional. Asi pues, aquellas ramas de
actividad en las que las medianas y grandes
empresas tienen una presencia mds significativa
resultan ser las ramas menos integradas en la eco-
nomia regional, mientras que las pequefias empre-
sas estdn jugando un papel muy significativo en la
articulacién productiva regional, participando en
los sectores y actividades mds estratégicos para el
desarrollo regional. De todo ello se deduce la tras-
cendencia que tienen las pequefias empresas para
la economia andaluza, ya no sélo desde una 6pti-
ca simplemente cuantitativa sino desde una pers-
pectiva cualitativa.

No obstante, al mismo tiempo no hay que olvidar
que la fuerte presencia de pequeias empresas en
esos sectores clave es una sefial de debilidad de la
economia andaluza, en tanto el reducido tamaifio
que presentan puede estar actuando como un obsta-
culo para la adopcién de determinadas estrategias
empresariales que contribuirfan a elevar la compe-
titividad de la economia andaluza y el nivel de renta
regional. Por ejemplo, de los datos anteriores se
desprende que existe una relacion significativa
entre el tamafio empresarial y la iniciativa exporta-
dora, en cuanto se aprecia una propensién exporta-
dora elevada en aquellos grupos en los que hay una
mayor presencia de medianas y grandes empresas
(grupos 3 y 5). Es cierto que los problemas que
conlleva el reducido tamafio se podrian soslayar en
parte a través del asociacionismo empresarial, tal
como sucede en otros lugares de Europa (Tercera
Italia por ejemplo); sin embargo, este es un rasgo
un tanto ausente del empresariado andaluz, tal
como se desprende de otros trabajos realizados
(Guzman y otros, 1994),

Evidentemente, como se ha sefialado en un epigra-
fe anterior, desde una perspectiva tedrica, las
PYMEs son las unidades productivas que contribu-
yen de forma més decidida al desarrollo enddgeno.
No obstante, para ello se requiere de la presencia de
auténticas PYMEs, es decir, de PYMEs de un
tamaifio un tanto superior al existente en Andalucia,
pues de lo contrario son menores las posibilidades
de la economia regional para hacer frente a las exi-
gencias que impone el actual proceso de globaliza-
cion de los mercados.

5. Conclusiones

Tal como se ha explicado en este trabajo, el desa-
rrollo endégeno es la forma mds idénea para que
una region alcance una mayor autonomia econdmi-
ca y unas mayores tasas de crecimiento sostenido a
largo plazo, siendo las PYMEs locales las unidades
productivas que mds pueden hacer por conseguir
este objetivo. En ese sentido, se ha podido consta-
tar en el estudio realizado que el tejido productivo
andaluz muestra claros sintomas de débil calidad
empresarial por cuanto las PYMEs que estdn pre-
sentes en aquellas actividades que contribuyen en
mayor medida al desarrollo endégeno suelen ser de
muy reducido tamafio, mds bien MYPEs, lo cual
supone grandes limitaciones a su actividad.

Evidentemente, la calidad de este tejido ha ido
mejorando a lo largo de las dos décadas anteriores.
No obstante, esto también ha sucedido en otras
regiones, razén por la cual se mantiene todavia una
importante distancia en nivel de renta y en el grado
de competitividad de Andalucia respecto a las
zonas mds desarrolladas del pais y de la Uni6n
Europea. En este sentido, la politica econdémica
regional implantada desde los gobiernos central y
autonémico tiene un importante papel que desem-
peiiar en una doble direccién. Por un lado, dedi-
cando la mayor parte de sus esfuerzos a apoyar a
las empresas de aquellas actividades productivas
que mds contribuyen al desarrollo endégeno regio-
nal y, por otro lado, impulsando el incremento del
tamafio empresarial no sélo con medidas de apoyo
financiero, que desde luego son imprescindibles,
sino fundamentalmente a través de un labor efi-
ciente de asesoramiento, consejo, informacién, for-
macion y de fomento de la cooperacion empresa-
rial. Es decir, se trata que la politica econdmica
complemente su actual enfoque no selectivo basa-
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do en incentivos duros que tienen un cardcter fun-
damentalmente financiero, con un enfoque selecti-
vo basado en incentivos blandos que poseen un
cardcter mds inmaterial, llegando a afectar, no sélo
al dmbito de la empresa, sino también al de su arti-
fice: el hombre-empresario. Podria ser ésta quizés
la mejor forma para lograr que las empresas y

empresarios andaluces se preocupen mas rdpida-
mente por aspectos tan importantes para el desarro-
llo regional como la comercializacién, la interna-
cionalizacién o la innovacién, lo cual es fundamen-
tal al mismo tiempo para hacer frente al proceso de
globalizacion de los mercados.

Anexo.
N° Rama de actividad indice de Poder  [ndice de  Contribucidn al
de Dispersidn Sensibilidad de Saldo Exterior Multiplicador Ratio VAB /
(IPD) Dispersidn (1SD) (CSE) de Importac. Produccion
GRUPO 1
4  Produccion ganadera y caza 0978 0,900 0197 0,359 0,893
10 Extraccidn de minerales metalicos 1036 0,694 0575 0,368 0761
12 Industria cdrnica 1,201 0,826 -0.027 0,473 0,481
13  Elahoraci6n de conservas de pescado y de vegetales 1317 0,744 0,216 0,302 0,515
14  Fabricacidn de grasas y aceites 1413 0,785 0,386 0415 0,248
16  Industrias de molineria, pan, galletas y pasteleria 1,106 0,779 0,191 0402 0,664
17 Industrias de otros productos alimenticios 0586 0841 0,155 0,499 0,573
18 Elahoracin de vinos y alcoholes 1200 0,852 0,426 0,280 0,613
19 Elaboraci6n de cerveza y bebidas no alcohdlicas 1019 0,905 -0,004 0,450 0654
25 Industria del papel 0,955 1,031 0,109 0,523 0.5917
27  Refino de petrdleo 0,909 1,120 0,068 0,708 0,245
28 Fabricaci6n de productos quimicos basicos
(incluso agroquimicos) 1,161 1,055 0,369 0,366 0,684
34 Metalurgia 0,870 0,800 0,085 0,656 0,494
42 Construccion y reparacién naval 1,085 0.852 -0,043 0,392 0,742
44  Fabricacién de muebles 1,044 0.715 0,068 0421 0560
50 Construccidn de inmuebles y obras de ingenieria civil 1,11 0.769 0,000 0,274 0,769
51  Preparaci6n, instalacidn y acabado de obras 0,987 1,022 0,000 0375 0.807
57 Restaurantes y otros establecimientos para comer y beber 1,090 0,676 0,000 0271 0810
60 Transporte maritimo y fluvial 1,602 1,046 -0,016 0,234 0202
62 Actividades anexas a los transportes 1,149 1,198 0,334 0,286 0,751
65 Seguros y planes de pensiones 1,240 0,955 0,000 0,075 0,798
85 Actividades asociativas 1,488 1,139 0,000 0,120 0517
87  Otras actividades recreativas, culturales y deportivas 1,224 0721 0,000 0,142 0,640
- Media 1,140 0,888 0,135 0,368 0,614
GRUPOD 2
7 Extraccion de carbones 1289 199 0,013 0,194 0675
11 Exiraccidn de minerales no metalicos ni energéticos 1135 1,445 0,175 0,265 0,832
31  Fabricacion de cemento, cal, yeso y sus derivados 1,246 1417 0,074 0.307 0,619
32  Fabricacion de productos cerdmicos, azulejos,
ladrillos y otras tierras cocidas para la const. 1,010 1173 0,143 0,242 1,032
33 Industrias del vidrio y de la piedra 1104 1272 0,058 0,368 0,703
46 Reciclaje o 1,079 1728 0,062 0,460 0,618
47  Produccidn y distribucién de energia eléctrica 1,058 1,497 0,001 0,450 0695
48 Produccion y distribucion de gas y vapor de ainiua 0,838 1,525 0,000 0,553 0,691
49  Captacidn, depuracidn y distribucién de agua 1,074 1316 0,000 0,154 1,118
59  Otros tipos de l;ansnuns terrestre y por tuberia 1,059 1.201 0.103 0,191 1,045
61 Transporte aéreo 0,983 1,430 0021 0,107 1256
B6 Actividades auxiliares a la intermediacidn financiera 1,018 1,629 0,000 0,104 1,085
B9 Actividades informaticas o 0922 1453 -0.308 0,142 1306
71 Actividades juridicas, de contabilidad, etc. 1,045 1439 0.109 0,005 1121
76  Otros servicios a las emﬂrésas 0,932 1,579 0,036 0,101 1,351

54



Joaquin Guzméan Cuevas, F. Javier Santos Cumplido, Isidoro Romero Luna, Francisco Lifidn Alcaide

86  Producciones de cine, video, radio y television 1522 1,568 0,001 0,568 -0,006
Media 1,082 1,483 0,029 0,269 0,884
GRUPD 3
15  Industrias ldcteas 1,167 0,705 0334 0,430 0,541
20 Industria del tabaco 0,836 0,651 -0.794 0,535 0,720
21 Industria textil 0.942 0995 -0,541 0,489 0,727
22 Industria de la confeccidn y de la peleteria 0970 0,754 -0,495 0,523 0,626
24 Industria de la madera y del corcho (excepto muebles) 1,024 1,160 -0,304 0,411 0,657
26  Edicidn, artes gréficas y reproduccién de soportes grabados 1,099 1,113 0,442 0,459 0,574
30 Industria de la transformaci6n del caucho y materias p[isticas 0,944 1,246 -0,507 0,585 0532
35 Fabricacién de productos metélicos o 0,937 1016 0,155 0AT3 0777
40  Fabricacion de equipo médico y aparatos de precision, optica, etc. 0,850 0,806 -0.405 0,408 0,943
45 Otras Industrias manufactureras 1,005 0771 0,876 0,523 0,616
o Media 0,977 0,922 -0,486 0,484 0,672
GRUPOD 4
1 Cultivos de hortalizas y frutas 0,929 0,696 0,631 0,193 1,188
2 Culivos de vid y olivo 0,858 1,357 0,055 0,131 1,467
3 Otros cultivos y servicios agrarios 0,908 1,202 0266 0,176 1284
5  Silvicultura y servicios relacionados 0,886 1,262 0273 0,169 1,294
6 Pesca B 0,984 0,837 -0,092 0.168 1,203
43 Fabricacién de otro material de transporte 0.895 0,673 0,223 0,275 1,158
52 Comercio de vehiculos y carburantes 0,930 0,762 0,000 0,048 1,408
53 Reparacion de vehiculos de motor 0,883 0,981 0,008 0,305 1,083
54 Comercio al por mayor e intermediarios 0,900 0,923 0,192 0,100 1441
55 Comercio al por menor y reparacion de efectos personales o
y domésticos 0,994 0,686 0,000 0,088 1217
56 Hoteles, pensiones y ofros tipos de hospedaje 0957 0791 0,000 0,070 1,370
58 Transporte por ferrocarril 0910 0,738 0,034 0,066 1517
63 Correosy telecomunicacianes 0828 1122 0,000 0,068 1,596
64 Intermediacion financiera 0,865 0,785 0,000 0,050 1525
67  Actividades inmobiliarias 0,804 0,859 0,000 0,015 1774
68  Alquiler de maiulnarla. equipos y ofros efectos 0887 1,325 0,002 0,097 1,444
70 Investigacién y desarrollo 0799 1212 0,183 0,086 1620
72 Servicios técnicos de arquitectura e ingenieria, ensayos, ete. 1,034 0,912 -0,086 0,111 1,166
73 Publicidad 0817 1483 0018 0,046 1602
74  Serviclos de investigacion y seguridad 0805 1467 0,000 0,064 1,669
75  Actividades industriales de limpieza 0823 1,406 0,000 0,072 1,626
77 Administracidn piiblica, defensa y seguridad social obligatoria 0930 0,650 0,000 0,059 1,398
78 Educacidn no de mercado 0,774 0.650 0,000 0,025 1,792
79 Educacion de mercado 0928 0697 0,000 0,060 1378
80 Actividades sanitarias y veterinarias no de mercado 0,835 0,650 0,000 0,142 1420
81  Actividades sanitarias y veterinarias de mercado 0,876 0,717 0,000 0,294 0,990
82  Servicios sociales no de mercado 0,863 0,650 0,000 0,036 1507
83 Servicios sociales de mercado 1,066 0812 0,000 0.101 1128
84  Actividades de saneamiento piblico 0,992 0,827 0,000 0.099 1,284
88  Actividades diversas de servicios personales 1,043 0,675 0000 0149 1,100
89 Hogares que emplean personal doméstico R 0,650 0,000 0.000 1,907
~ Media 0,895 0,918 0,055 0,108 1,410
GRUPO 5 o
29 Fabricacion de otros productos quimicos 0943 0,764 3,130 0549 0,550
36 Construccion de maquinaria y equipo mecanico 0,934 1,116 -3,690 0,427 0,815
37 Fabricacion de maquinas de oficina y equipos informaticos 0,974 0,652 3121 0,655 0,306
38 Fabricacién de maquinaria y material eléctrico 0,849 0,960 -2,763 0,444 0.903
23  Industria del cuero y del calzado B 1,007 0,815 -1,845 0,478 0,681
39  Fabricacion de material electrénico y equipos de radio y television 0,870 0,851 -1,746 0,558 0,626
41 Fabricacidn de vehiculos de motor, remolgues y semirremolques 0,895 0715 -2,007 0,290 1,113
Media 0,925 0,839 2,614 048 0,713
FUENTE: Elaboracion propia
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